Im Unternehmensverbund der ENERVIE - Sidwestfalen
Energie und Wasser AG liefern Mark-E und Stadtwerke
Lidenscheid mit Schwerpunktim stdlichen Nordrhein-
Westfalen Strom, Gas, Warme und Trinkwasser. Zu unse-
renrund 400.000 Kunden zahlen Haushalte, Industrie-
und Gewerbebetriebe sowie Stadtwerke und Kommunen.
Unser Energiehandel treibt die Energiewende voran.

Wir bieten eine einfache und transparente Direktvermark-
tung fir Ihre Erneuerbare-Energien-Anlagen.

Das bedeutet fiir Sie:

01 Sie verkaufen uns den Strom und wir vermarkten ihn
an der Stromborse.

02 Sie erhalten den Borsenerlgs.

03 Sie bezahlen dafir lediglich eine der Leistung lhrer
Anlage entsprechende Dienstleistungspauschale.

TRANSPARENTE PREISE

Die Kosten fir die Direktvermarktung bei Mark-E richten
sich individuell nach der jeweiligen AnlagengréBe und sind
einfach nachvollziehbar. Wir betreuen Anlagen mit einer
Leistung von mindestens 100 kW(p) bis zu 750 kW(p) mithilfe
unseres Online-Tarifs. Bei Erneuerbare-Energien-Anlagen
groBer 750 kW(p) kontaktieren Sie uns bitte unter
direktvermarktung@mark-e.de und wir erstellen Ihnen gern
ein personliches Angebot.
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Beispiel fur die lineare Preisstruktur bei Mark-E

BEHALTEN SIE IHRE KOSTEN
IM BLICK

Mithilfe unseres Erlésrechners konnen Sie ganz einfach
und unkompliziert herausfinden, welcher Preis sich fur Sie
ergibt und wie hoch lhre Erlose in den kommenden Jahren
ausfallen kdnnen - ohne versteckte Kosten!

So einfach funktioniert’s:

01 Sietragen die bendtigten Angaben zur Anlage (Postleit-
zahl, Inbetriebnahme, Leistung, Eigenverbrauch) ein.

02 Der Rechner ermittelt daraus die voraussichtlichen Er-
zeugungs- und Einspeisemengen, berechnet die Dienst-
leistungspauschale und Ihren zu erwartenden Erl@s.

03 Sie registrieren lhre Anlage.

Bei Erneuerbare-Energien-Anlagen groBer 750 kW(p)
mochten wir lhnen gerne ein personliches Angebot erstel-
len. Bitte kontaktieren Sie uns Uber direktvermarktung@
mark-e.de.



Beispiel: So lohnt sich die Direktvermarktung

F Ihre Anlage in Hagen
200 kWp - Inbelrichnahme 04,2022 - Andern

&€& Sonnenstunden pro Jahr 2.266h

Erzesgungsmenge ) 205.000 kWh

Expweinitah o Direktvermarktung durch Mark-£
& Enspeisemenge 10.652€ O

Marktwert O 1082 €

Markiprimie € 491 €

Dienstieistungsgebihren 921 €

inkl. Redispatch 2.0

£y Jahrliche Erlse 10.652 €

Kontakt aufnehmen >

Beispielrechnung flr eine Solaranlage in Hagen mit einer installierten
Leistung von 450 kW(p)

Welche Vorteile haben Sie?

e Schnelle und unkomplizierte Abwicklung

e Planbarkeit dank der Ertragsvorschau unseres Erlos-
rechners

e Gleichbleibendes Dienstleistungsentgelt > planbare
Ausgaben fir Sie (Preissicherheit)

e Verwaltung lhrer Anlage(n)im Kundenportal

e Personlicher Ansprechpartner bei Riickfragen



SCHRITT FUR SCHRITT ZUR
DIREKTVERMARKTUNG

Schritt I: Anmeldung

Melden Sie sich in unserem Kundenportal (https://direkt
vermarktung.mark-e.de/de/login) an und registrieren Sie
Ihre Anlage. Sie erhalten lhren individuellen Preis fur die
Direktvermarktung sowie alle relevanten Dokumente (Ver-
trag etc.) zum Download.

Schritt ll: Dokumenten-Upload

Sie laden lhre ausgeftllten und unterschriebenen Doku-
mente (Vertrag, Ersteinspeiserformular)in unserem Kun-
denportal hoch und wir melden Ihre Anlage fur die Direkt-
vermarktung an.

Schritt lll: Fernsteuerbarkeit

Nehmen Sie Kontakt zu einem mit uns kompatiblen Fern-
steuerdienstleister auf. Diese sorgen daftir, dass Ihre
Anlage, wie gesetzlich vorgeschrieben, auch firuns
fernsteuerbarist. Wir stehen lhnen bei der Suche unter-
stlitzend zur Seite. Nach erfolgtem Einbau laden Sie dann
Ihre unterschriebenen Fernsteuerbarkeitsunterlagenin
unserem Kundenportal hoch und wir leiten diese gesam-
melt an den Netzbetreiber weiter.

Schritt IV: Anlagenverwaltung im Kundenportal

Nach erfolgter Inbetriebnahme vermarkten wir lhren
Strom erldsorientiert und sicher an der Borse. Sie kdnnen
jeden Monat lhre Abrechnung im Kundenportal einsehen
und lhre Anlage(n) bequem verwalten.



PPA - NACHHALTIGE LOSUNG
FUR POST-EEG-ANLAGEN

Ihre Anlage fallt nach 20 Jahren Nutzung aus der EEG-
Forderung? Wir bieten Ihnen mit einem Power Purchase
Agreement (PPA) eine nachhaltige Perspektive. Uber ein
PPA erhalten Sie bis zu drei Jahre Planungssicherheit: Die
Post-EEG-Vermarktung tUber unser Angebot wird durch
verschiedene PPA-Varianten auf Ihre Bedirfnisse zuge-
schnitten. Zudem erhalt Ihr verkaufter Strom einen regio-
nalen Herkunftsnachweis, der Okostrom fiir Erzeuger und
Kunden noch attraktiver macht und einen Beitrag auf dem
Weg zur Klimaneutralitat leistet.

Das bedeutet fiir Sie:

01 Sie wahlen zusammen mit uns das Vermarktungs-
modell, das am besten zu lhnen passt.

02 Sie verkaufen uns den Strom zu vereinbarten Konditio-
nen und wir vermarkten ihn anschlieBend.

03 Ihre Anlage erzeugt von nun an echten Griinstrom.

Welche Vorteile haben Sie?

Wahl aus vier verschiedenen Vermarktungsmodellen

e transparenterund verlasslicher Partner

schnelle und unkomplizierte Abwicklung

personliche Ansprechpartner bei Fragen



REDISPATCH 2.0 - WIR UBER-
NEHMEN ALLE ROLLEN FUR SIE

Beim Redispatch handelt es sich um ein Verfahren, um
Engpasse in der Stromversorgung auszugleichen oder zu
beseitigen. Dabei wird in die Erzeugungsleistung einer
Anlage eingegriffen und deren Leistung gedrosselt.

Mit dem Redispatch 2.0 werden seit dem 1. Oktober 2021
die bisher geltenden MaBnahmen und das Einspeise-
management fur alle konventionellen Anlagen und alle
Erneuerbare-Energien-Anlagen ab 100 kW(p) zu einer ge-
meinsam verbindlichen Regelung zusammengefasst.

Was andert sich fiir Betreiber durch den
Redispatch 2.0?

Anlagenbetreiber sind ab Oktober 2021 gesetzlich zur
detaillierten Dateniibermittlung an den Netzbetreiber
verpflichtet. Dadurch werden Engpasse im Stromnetz
besser planbar. So etwa sind die Stammdaten, Planungs-
daten, Nichtverfugbarkeitsmeldungen und marktbedingt
die Anpassungen der Einspeisung zu Ubermitteln.

Hierflr ist der so genannte Einsatzverantwortliche (“EIV")
zustandig. Zusatzlich muss der “Betreiber der techni-
schen Ressource”("BTR") festgelegt werden.

Diese beiden Rollen und damit eine Vielzahl an Leistungen
kann Mark-E als Dienstleister gernim Rahmen der Direkt-
vermarktung fir Sie Gbernehmen. Unter anderem liefern
wir dem Netzbetreiber die Stammdaten Ihrer Anlage Gber
eine ,Connect+"-Schnittstelle und benachrichtigen diesen
bei einem Ausfall Ihrer Anlage.



ABRECHNEN UND BILANZIEREN
BEIM REDISPATCH 2.0

Im Rahmen des Redispatch 2.0 haben Sie als Anlagen-
betreiber die Wahl zwischen verschiedenen Abrechnungs-
verfahren und Bilanzierungsmodellen. Wir empfehlen
Ihnen als erfahrener Direktvermarkter das Prognose-
modell in Kombination mit der Pauschalabrechnung. Sie
tragen nur lhre Anlagendaten in unser Kundenportal on-
line ein - wir kimmern uns um alles andere!

Pauschalabrechnung

Hier geht es darum, wie die Ausfallarbeit, die aufgrund
von Redispatch-MaBnahmen entsteht, bilanziell ausge-
glichen wird. Diese Ausfallarbeit wird berechnet und an
ihr ein Entschadigungsanspruch festgemacht. Die Aus-
fallmenge wird vom Netzbetreiber vergutet.

Bei der Pauschalabrechnung werden zur Abrechnung
Ihrer Anlage die letzten 15 Minuten vor einem Abruf als
Pauschalleistung herangezogen. Die Ubermittelten
Werte vom Netzbetreiber prifen wir auf Plausibilitat
und erheben Einspruch, wenn diese Werte nicht korrekt
sind. Wenn die Werte plausibel sind, erheben wir keinen
Einspruch und die vorliegenden Werte werden vom
Netzbetreiber zur Pauschalabrechnung genutzt. Diese
Variante eignet sich auch fur Anlagen, die keine Wetter-
daten vorliegen haben.

Prognosemodell

Der Netzbetreiber selbst prognostiziert zunachst,
wie Ihre Anlage einspeisen wird und leitet daraus eine
Prognose flur die Redispatch-MaBnahmen ab. Auch
hier Gbernehmen wir die Rollen des EIV und BTR.



Duldungsfall

Hier fihrt der Netzbetreiber die Abregelung lhrer Anlage
durch. Dieser benachrichtigt uns als Ilhren EIV und BTR
sowie Sie als Anlagenbetreiber iber den geplanten Ab-
ruf. Daher bendtigen Sie flir das Thema Redispatch 2.0
keine extra Technik zur Fernsteuerung. Der Rundsteuer-
empfanger zum Netzbetreiber reicht hier vollkommen
aus.

Welche Vorteile haben Sie?

e Partner fir Redispatch 2.0

e schnelle und unkomplizierte Abwicklung

e verschiedene Modelle und Abrechnungsverfahren

e Koordination sdmtlicher Daten an den Netzbetreiber

e Erfahreneund persdnliche Ansprechpartner bei Fragen



IHRE ANSPRECHPARTNER

Kontakt

Team Direktvermarktung
Telefon 02331.123 28800
Telefax 02331.123 18800
direktvermarktung@mark-e.de
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58093 Hagen
www.mark-e.de
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